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Vinsi Licors Grau invierte en la venta directa a través de su tienda y en internet

La meca del vino

RAMON FRANCAS
Palafrugell

Con 8.000 referencias entre vi-
nos y destilados y una factura-
cion de 80 millones de euros,
Vins i Licors Grau se ha consoli-
dado desde Palafrugell como la
principal distribuidora espafo-
la. Sorprendiendo a propios y
extranos, también se lanzaron a
la aventura de crear una de las
mayores vinacotecas europeas.
La inauguraron en mayo del
2003 en el marco de unas insta-
laciones logisticas de 15.000 me-
tros y va se les ha quedado pe-
quefia. En su gran tienda ya se
efectiian 71.000 compras anua-
les, un 55% de las cuales son de

La compaiia de
Palafrugell es lider
en distribucion de
vino y factura

80 millones de euros

vinos amparados por denomina-
ciones de origen catalanas, lo
que arroja una facturacion de
5,5 millones de euros.

En un solo dia deverano pue-
den llegar a las mil ventas en su
vinacoteca. El proximo afio
abordaran la ampliacién del es-
tablecimiento de venta al publi-
co para consolidarse como “una
tienda de referencia en Catalu-
nya” y mejorar las referencias
internacionales creando areas
tematicas. Desde octubre pasa-
do también se han lanzado a la
venta on line, en la que deposi-
tan muchas esperanzas. En un

maximo de 48 horas sirven los
pedidos en toda Espafa. Tam-
bién cuentan con clientes fran-
ceses, alemanes o britdnicos en
su tienda virtual. En septiem-
bre iniciardan una campafa pu-
blicitaria con la modelo mala-
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Jordi Grau con su esposa Maria Dolors Segarra y sus hijos

guena Elisabeth Reyes, miss Es-
pafa 2006, para promocionar
la venta on line a través de
www.grauonline.com. La am-
pliacion de la tienda también
vendra acompanada el préoximo
afio de la construccion de un

nuevo almacén climatizado con
armarios inteligentes de 4.000
metros. Las inversiones previs-
tas superan el millén de euros.

Jordi Grau Dillet, director ge-
neral y fundador en 1977 de esta
compaifia familiar junto con su
esposa, Maria Dolors Segarra,
que se ocupa del drea de recur-
sos humanos y de las relaciones
publicas, afirma que su deseo es
mantenerse como una empresa
familiar autofinanciada “donde
no se reparte ni un euro”. Rein-
vierten, pues, el 100% de sus be-
neficios. Jordi Grau anade:
“Aunque nunca se puede descar-
tar nada, no pretendemos diver-
sificar un negocio que pretende
ser fuerte en nuestra casa, en Gi-
rona”. El origen de la compaiia
seremonta a 1969, cuando Jordi
Grau empezo a revender alguna
caja de vino en Palafrugell para
sufragarse sus estudios musica-
les en Barcelona. Ahora los hi-
jos de los fundadores, Sergi y
Jordi, va se han incorporado ple-
namente al negocio.

Jordi Grau opina que las ven-
tas de vino catalin, especial-
mente de tinto, continuardan ex-
perimentando una linea ascen-
dente en los proximos afos, asi
como la cultura vitivinicola.
Esosi, considera que la crisis ha
dejado el precio medio de com-
pra de vino en las tiendas espe-
cializadas entre los 6 y los 8
euros. El director general de
Vins i Licors Grau afirma que
“ghora los consumidores son
plenamente conscientes del en-
carecimiento de los productos
con la llegada del euro y de lo
que se estd gastando”. Afade
que “con la crisis, cuesta vender
los vinos caros”.e
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