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ENTREVISTA: JORDI GRAU i DILLET

Amb la concessié del guardé Peix Fregit ha finalit-
zat un any molt important per a vosté...

Ha estat importantissim, perqué hem pogut conso-
lidar el que tota la vida haviem volgut fer; un magat-
zem amb espai suficient, ben preparat, una zona de
venda gran, amb un assortit important per poder
donar un bon servei al pablic. Hem pogut inaugurar
el nostre nou establiment, amb un total de 12.000
m2 edificats, el magatzem general, 1.200 m2 de
botiga, altres 1.200 m2 de magatzem climatitzat per
avins [Unic a Espanya) i amb més de 5.000 referén-
cies en distribucid al major i venda al detall.

Com va néixer la seva empresa?

El seu origen podriem dir que esta en el negoci de
bar bodega que el meu pare tenia al carrer de
Palamds, on ja repartia vins a granel. Lempresa
actual va sorgir d’'una idea que vaig tenir quan estu-
diava mUsica a Barcelona.

Perqué vosté anava per a music...

Si, jo vaig estudiar musica amb el mestre Sirés i
amb el senyor Morell. Més tard, vaig anar a
Barcelona. De fet, vaig fer de music uns anys, tocant
el clarinet i el saxo. Teniem un conjunt que es deia
Grup 020 i també vaig formar part, durant un parell
o tres d'anys, de La Principal de Palafrugell.

| com va passar-se al ram de la distribucié de
begudes?

Estant a Barcelona em vaig adonar que podia com-
prar génere a bon preu i portar-ho a Palafrugell per
vendre'l. Amb el meu Seat 1500, no pujava més de
20 o 25 caixes per setmana. Aixi va comencar el
negoci. Lany 1977 va quedar fundada lempresa
actual, que fins l'any passat estava al magatzem del
carrer Manufactures del Suro.

El negoci sempre ha tingut una estructura familiar...
Si, i m'agradaria aclarir aquest punt. La nostra
empresa som la nostra familia, i ningd més. Es una
empresa totalment familiar formada per mi mateix,
la meva esposa, la Dolors Segarra, i els meus fills,
en Sergi i en Jordi.

I la seva seu i desenvolupament, a Palafrugell.
Sempre. Som d'aqui i sempre ens hem volgut que-
dar aqui. Va haver-hi un moment que vam haver de
parlar amb qui calia per intentar trobar alguna
solucié per ampliar les nostres instal-lacions aqui i
aixi no haver de marxar de Palafrugell.
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Quina ha estat la clau d'aquest éxit professional?
Treballar i treballar aquests vint-i-cinc anys. Crec
modestament que cal buscar-la en esforc diari, la
il-lusio i la seriositat en el treball, realitzat sempre
envoltats de bons col-laboradors.

Es important avui en dia l'especialitzacié en el
comerc?

Jo crec que si. Ens hem centrat en una linia con-
creta de productes, en el nostre cas els vins i licors,
utilitzant diversos canals, com ara la venda directa
al pUblic o la distribucié en exclusiva, sense oblidar
la base del nostre negoci que és la venda al major.

El comer¢ gran es menja al petit?

Aixo caldria parlar-ho molt. En alimentacié, puc dir
que la botiga tradicional de poble, el colmado, que
s'hagi sabut especialitzar en qualitat i servei té la
vida assegurada. En altres linies de producte, la
veritat, no puc opinar massa, ja que no ho conec
prou. L'especialitzacid, penso, és primordial, sigui
en el ram que sigui.

El seu nou establiment ha cridat certament l'atencié
Es el resultat d'una idea de la nostra familia, des de
fa molt de temps. De fet, decidir-se per la facana de
Uedifici ja va ser forca complicat. Hem volgut digni-
ficar la nostra feina, el tipus de producte que venem
i aquesta entrada de Palafrugell.

Podriem dir que la botiga s'ha convertit en una nova
atraccié turistica del poble?

Es cert i ens satisfa que aixi sigui. Ens trobem amb
molts palafrugellencs que porten els seus familiars
o0 amics de fora a visitar la botiga. També hem tin-
gut un gran resso mediatic que déna difusié a la
nostra feina i a la nostra poblacid.

Ha estat un any de reconeixements per a voste...
Sén reconeixements, en tot cas, a tota la familia i a
Uempresa, a la nostra trajectoria. El guardd Peix
Fregit és el maxim a qué podriem aspirar. Estem
molt contents i agraits, sempre farem tot allo que
poguem per Palafrugell i per la seva gent.

Per acabar, cal parlar de projectes.

El nou local ens ha representat tot un aprenentatge.
Ara cal consolidar tot el que hem fet. La veritat és
gue tenim ofertes importants per expandir el nostre
negoci a altres paisos com Alemanya o els Estats
Units. Agraim les ofertes, perd, de moment, estem
molt bé com estem. No volem trobar a faltar la nos-
tra tramuntana.
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